
Kannattavan kasvun johtaminen 
JohtoryhmŠtyšskentely

PERJANTAINA 6.9.2019 KLO 9.00 
SOKOS HOTEL EDEN, OULU !HOLSTINSALMENTIE 29"

Johtoryhmätyöskentelyn käynnistäminen, organisointi sekä tehostaminen ovat 
keskeisiä toimenpiteitä kannattavan kasvun varmistamiseksi. 
Tule hakemaan opit yrityksesi ydintoimintojen kehittämiseen: johtamiseen, 
organisointiin ja mittareiden rakentamiseen.

KASVUN
PORTAAT PAREMPIIN TULOKSIIN

KANNATTAVAN KASVUN
VALMENNUSPALVELUT

KENELLE  
Pk-yritysten (henkilšstšmŠŠrŠ 3-50) 
avainhenkilšille

KOULUTTAJAT
Kasvupolkujen kasvuvalmentajat 

HINTA 
445 !/hlš + alv 24 % 
sisŠltŠŠ materiaalin ja tarjoilun. 
RyhmŠalennukset: (samasta organisaatiosta) 
2 hlšŠ tai enemmŠn 395 !/hlš + alv 24 %. 
Kysy myšs pakettitarjousta!  

ILMOITTAUTUMINEN 
netissŠ www.kasvupolut.Þ/uutiset
sŠhkšpostilla: jani.kanerva@kasvupolut.Þ  tai 
puhelimitse 040 643 3522
Ilmoittaudu heti mukaan Ð paikkoja rajoitetusti!

Jani Kanerva
Markkinointijohtaja, kasvuvalmentaja
040 643 3522

Kasvupolut Oy  
Vihikari 10, Technopolis
90440 Kempele

HENKIL…ST…N M€€R€

KASVUN PORTAAT

LIIKETOIMINTAL€HT…ISYYS

K€YNNISTYSVAIHE
Yrittäjäpersoona

Myynti- ja asiakashankinta
Talous

KUMPPANUUSVAIHE
Luotettava kumppani / verkosto
Ansaintalogiikka
Osaava henkilöstö

ORGANISOITUMISVAIHE
Johtaminen ja johtamisjärjestelmä
Kasvun tahtotila
Vastuunjako, strategia, tavoitteet

ORGANISOITUMISVAIHE
Johtaisen korostuminen
Kansainvälistyminen
Liiketoimintojen osto

AMMATTIMAISTUMIS# JA
KYPSYYSVAIHE
Tiedonhallinta
Visio ja missio
Arvot

JATKUVAN KEHITYKSEN JA
TULOKSENTEON VAIHE
Uudet liiketoimintalohkot

”PORTAISIIN KULUVA AIKA RIIPPUU 
MUUN MUASSA JOHTAMISESTA 
JA SEN MYÖTÄ ORGANISAATION 
KYVYKKYYDESTÄ OPPIA JA SIIRTYÄ 
SEURAAVAAN VAIHEESEEN.”YLI
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LIIKEVAIHTO JA KANNATTAVUUS
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YKSIL…N JA ORGANISAATION KYVYKKYYS

Seuraavalle kasvun portaalle 
Liiketoiminnan luonnin vaiheet 
& kasvun kriittiset tekijät



Valmennuspäivän ohjelma
Kannattavan kasvun johtaminen JohtoryhmŠtyšskentely

VALMENNUS, JOKA TUO 
KONKREETTISTA HYÖTYÄ    

PK-YRITYKSEN 
JOHTAMISEEN

KATSO KAIKKI
VALMENNUKSET  

www.kasvupolut.Þ

klo 8.30  
Aamukahvi

klo 9.00  
Seminaarin avaus
Kannattavan kasvun johtaminen on haastava laji
- Miksi johtoryhmŠtyšskentely on tŠrkeŠŠ?
Jyrki Niinikoski
Hallituksen jŠsen
Tulevaisuuden Kasvupolut Oy

klo 9.30
Pk-yrityksen kokonaisvaltainen johtaminen - Jari JŠrnstedt 
Kasvuvalmentaja, Tulevaisuuden Kasvupolut Oy
-  Kasvun portaat - yrittŠjŠn kyvykkyydestŠ 
 organisaation kyvykkyyteen
-  Johtamisen logiikkaa - leadership<>management
-  Strategisen johtamisen tyškaluja
-  Operatiivisen johtamisen tyškaluja
-  Pk-yrityksen johtamisjŠrjestelmŠ
-  JohtoryhmŠn vastuut ja kokoonpano
-  JohtoryhmŠkokouksen agenda

JohtoryhmŠssŠ kŠsiteltŠvŠt 
liiketoiminnan ydinprosessit:

klo 10.30  klo 11.30
Talous  Lounas

klo 12.30  klo 13.30
Myynti ja markkinointi  Tuotanto & asennus

klo 14.30  klo 15.30
Henkilšstš  PŠŠtettŠvŠt asiat, 
  tehtŠvŠlista
klo 15.45 
Seminaarin pŠŠtšs ja yhteenveto

KANNATTAVAN 
KASVUN
VALMENNUS-
PALVELUT

Kaikkien osallistuneiden kesken arvotaan

2 kpl Sokos Hotels Ðmajoituslahjakortteja.

ASIAKKAAN LOGO

ESITYSLISTA JOHTORYHMÄ 1/2018
xx.xx.2018

Tulevaisuuden Kasvupolut Oy

Vihikari 10, 90440 Kempele

www.kasvupolut.fi
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Asennuksen konseptointi (mittarit, prosessit, palaverit) ja sen  

kuvaaminen

Xx

Massoituspoikkeamat, mittarit

xxx

Lisätöiden laskutus

xx

Muutosten hallinta/hinnoittelu

xxx

Sisäiset palaverit (henkilöstön kehityskeskustelut)

xxx

Johtoryhmän palaverit (agenda liitteenä)

xxx

Talous: Ostot – 1,0 % , käyttökate 11,0 % 12/2018

xxx
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